
Die Unternehmensgruppe FOLEX bietet als Spezialist für die Veredelung von Folien und anderen Materialien 
hochwertige und individuelle Dienstleistungen für die Bereiche Druckindustrie, Digital- und Großformatdruck, 
Office- und Home-Bereich bis hin zu Produkten für die Elektronikindustrie. An attraktiven Standorten in  
Schwyz (CH) sowie in Köln und Erlangen engagieren sich rund 200 Mitarbeiter für perfekte Produkte und  
zufriedene Kunden. 

Für unsere Sparte „Digitaldruck“ suchen wir zum nächstmöglichen Termin eine/n 

KEY ACCOUNT MANAGER (m/w/d)
IHRE AUFGABEN 
�� Betreuung des vorhandenen internationalen Kundenstamms (Großhandel Papier, Werbetechnik,  

Digitaldruck) mit den regionalen Schwerpunkten DACH / Skandinavien / Italien / Spanien 
�� Akquisition von Neukunden
�� Präsentation bestehender und neuer Produktlinien
�� Umsetzung von markt- und kundenbezogenen Verkaufsstrategien
�� Erstellung und Betreuung von Angeboten bis zur Auftragsvergabe
�� Teilnahme an Fachmessen, Kundenevents und Vertriebstagungen
�� Durchführung von Produkttrainings bei Kunden und Handelspartnern
�� Erhebung und Auswertung von Marktforschungsdaten im Verkaufsgebiet
�� Mitarbeit bei Umsatzplanungen und Abweichungsanalysen
�� Durchführung von internen und externen Produktschulungen
�� Direkter Bericht an den Spartenleiter „Digitaldruck“

UNSER ANGEBOT
Wir bieten Ihnen eine abwechslungsreiche und selbstverantwortliche Tätigkeit in einem 
international ausgerichteten Familienunternehmen, bei der Sie Ihre Kompetenzen und 
Ideen einbringen und umsetzen können. Zeitgemäße Entlohnung, gute Sozialleistungen 
und Unterstützung bei fachspezifischen Weiterbildungen runden das Profil dieser attrakti-
ven Vakanz ab.
Sind Sie an dieser verantwortungsvollen Aufgabe interessiert? Dann freuen wir uns auf 
Ihre schriftliche Bewerbung. 

Folex AG
Personalabteilung 
Bahnhofstr. 92  
CH- 6432 Seewen  
Tel +41 41 819 39 39
hr@folex.de   
www.folex.de

IHR PROFIL
�� Kaufmännische oder technische Ausbildung mit Schwerpunkt Vertrieb
�� Branchenerfahrungen, idealerweise im Vertrieb technischer Folien
�� Kommunikations-, Verhandlungs- und Abschlussstärke
�� Souveränes Auftreten und interkulturelle Kompetenz
�� Verhandlungssicher in Deutsch und Englisch
�� Idealerweise Kenntnisse in Italienisch und/oder Spanisch
�� Bereitschaft zu mindestens 4 Tagen pro Woche Reisetätigkeit
�� Home Office vorhanden oder Wohnort in der Nähe von Seewen/SZ, Erlangen oder Köln.


